
 7 28.

参加費無料

講師
岸原　卓弘
中小企業診断⼠

中小企業診断⼠、宅地建物取引⼠。

コンビニエンスストアチェーン本部にて経営指導、店舗開発、

法人営業等を担当し、多数の出店案件に従事。独立後は、

商業店舗の出店支援、不動産仲介に携わるほか、中小企業診断⼠

として新規出店計画、店舗売上改善、事業計画策定等の支援を

行っている。店舗開発や経営支援の現場経験を活かした

実践的な商圏分析を強みとしている。

東京商工会議所東京商工会議所で検索

火
14:00

東京商工会議所

T E L  03-4346-1973
MAIL bsdeast@tokyo-cci.or.jp
WEB www.tokyo-cci.or.jp/soudan/bsd/east/

お申込みはこちらからお申込みはこちらからお申込みはこちらから

新規出店・店舗売上ＵＰを成功させる新規出店・店舗売上ＵＰを成功させる

商圏分析の極意商圏分析の極意

新規出店・店舗売上ＵＰを成功させる

商圏分析の極意

不動産と経営のプロが伝える！不動産と経営のプロが伝える！不動産と経営のプロが伝える！

セミナー受講で商圏分析の考え方を効果的に学ぼう！セミナー受講で商圏分析の考え方を効果的に学ぼう！セミナー受講で商圏分析の考え方を効果的に学ぼう！

新規出店・商圏分
析をしたい方

新規出店・商
圏分析をした

い方
新規出店・商圏分

析をしたい方

人通りはあるのに客足が伸びない

この場所で本当に売れるか不安だ

効果的な集客エリアが分からない

こんなお悩みありませんか？

16:00-

お問い合わせお問い合わせお問い合わせ

二次元コードまたは、WEBサイトからお願いします。

カリキュラム

１．業種によって異なる立地選定・商圏分析のポイント

２．自店の商圏特性を把握するための分析⼿法

３．商圏分析を新規出店・売上UPに活かす方法

ビジネスサポートデスク東京東



　 　  開 催 会 場 の ご 案 内

事業所名

役職 名前

所在地 〒

TEL MAIL

従業員数
（パート・アルバイト除き）

名　 東商会員 □会員　　□非会員

業種

本セミナーを
知った理由

□メルマガ　□ホームページ　□SNS　□金融機関からの紹介　□知人・友人
   □その他（　　　　　　　）

FAXでの申し込み
０３－３６３５－７１４８

すみだ産業会館　会議室４
（東京都墨田区江東橋3-9-10　すみだ産業会館9階）

JR/地下鉄錦糸町駅
徒歩5分

※ご記入いただいた情報は、当セミナーに関する運営のために使用いたします。また東京商工会議所からの各種情報提供のために使用する場合がございます。
※セミナーの特性上、コンサルティング業や士業等、講師と業種が近い方は参加をお断りする場合がございます。

すみだ産業会館　会議室４
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